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Späť k základom 
Touto cestou Vám vkladám do rúk, jednoduchý a presný plán na Vašej ceste 
k úspechu v spoločnosti Activstar. Ak budete podľa neho postupovať krok za 
krokom, získate čoskoro úspech.    

Urobili ste jedno z najlepších rozhodnutí, ktoré Vám umožní zapojiť sa do 
jedného z najrýchlejšie sa rozvíjajúcich odvetví podnikania na svete. Sieťový 
marketing MLM Vám umožní získať zaujímavý vedľajší príjem, alebo úplnú 
finančnú nezávislosť. 

Gratulujeme a vítame Vás. Pripojili ste sa k spoločnosti Activstar, ktorá svojou 
technológiou a inovačným prístupom dáva šancu na lepší život mnohým ľuďom. 

Sieťový marketing /MLM/ je viac, ako podnikanie je to zároveň forma osobného 
rozvoja. Účelom tejto brožúrky je ukázať Vám čo najľahší, najjednoduchší 
a najefektívnejší spôsob, ako začať Vašu prácu. Vyhnete sa tak niektorým 
bežným chybám a objavíte určité veci, ktoré urýchlia Vašu cestu k úspechu. 

Activstar je spoločnosť, ktorá svojimi výnimočnými výrobkami, expanzívnym 
marketingom a jednoduchému kopírovateľnému systému práce, zažíva 
expanzívny nárast. Začali ste podnikanie so správnou spoločnosťou. Ste 
v správny čas na správnom mieste. Využite to. 

Naskytá sa otázka, predávať, alebo registrovať poradcov a budovať si tím?  

1/ Príklad: Zoberme si toto: Máte výrobok, z ktorého máte zisk 60 € za to, že ho 
predáte. Naučíte tento výrobok predávať brata, ktorý bude mať tiež zisk 60 € za 
predaný produkt a o pol roka sa stretnete u svojho dedka, ktorému chcete tento 
produkt predať. Kto ho predá Vy, alebo Váš brat? Jeden si zarobí a druhý nie. 

2/ Zoberme si, ale druhý príklad : Predávate výrobok, z ktorého máte zisk 60 €, 
ale ak zapojíte do predaja produktu svojho brata, budete mať z každého 
produktu, ktorý on predá 10 € + % z obratu jeho tímu. Budete sa snažiť, aby 
brat viac predával a aby sa mu viac darilo? Určite áno, budete ho učiť 
a podporovať zo všetkých síl, aby predával čo najviac. Naviac, môžete mať 
predajcov koľko chcete. 

Takže odpoveď na otázku, či predávať, alebo registrovať nových poradcov je 
nasledovná: na začiatku budete mať viac z predaja produktov, ale v budúcnosti 
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budete mať výrazne viac z tímu poradcov a dokonca aj vtedy, ak nebudete 
aktívne pracovať. Vybudovali ste si pasívny reziduálny príjem a vlastnú firmu, 
ktorá Vám bude dlhodobo generovať zisky. A  naviac, podnikanie s Activstar je 
dedičné. 

Od začiatku berte tento obchod prosím zodpovedne. To, že ste neinvestovali do 
Vášho podnikania státisíce, neznamená, že nemôžete zarobiť viac, ako veľa 
veľkých podnikateľov okolo Vás. Ak to budete brať ako hobby – Váš koníček 
Vám prinesie slušný bočný príjem. Ak ale to budete brať ako podnikanie 
a živobytie – získate nadštandardný príjem. 

Hneď na začiatok dobrá rada: 

Nechváľte sa a nehovorte nikomu o svojej novej práci hneď, ale získajte 
najskôr informácie od svojho aktívneho (nad)sponzora. Prečítajte si prosím 
brožúrku ,,Začíname,, ktorá je k dispozícii na stiahnutie na našich stránkach 
www.activstar.eu  

Keď už spolupracujete nejaký mesiac a máte za sebou niekoľko seminárov, na 
ktorých ste získali informácie, dobrá rada znie ,,nesnažte sa všetko povedať na 

http://www.activstar.eu
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prvej schôdzke svojmu potencionálnemu záujemcovi,, Zabijete ho tým. Povie si, 
„to je zložité, to nikdy nezvládnem“ a pritom MLM  a systém Activstar je úplne 
jednoduchý. 

Jednoduché = kopírovateľné pre masy a v tejto brožúrke Vám dám body, 
ktorých sa potrebujete držať. Je to vaša „kuchárska kniha“. Postupujte presne 
krok za krokom a úspech je zaručený. 

Príde na to čas po preštudovaní si materiálov, pozretí prezentácie, získaní 
informácií o výrobkoch a absolvovaní „Webináru a semináru“. 

 

Teraz stačí, keď si napíšete ešte dnes zoznam známych, potencionálnych 
záujemcov, ktorým by ste chceli o tejto príležitosti povedať. Dajte sa viesť svojim 
sponzorom, ktorý Vám určite rád poradí. Zoznam pošlite aj sponzorovi. Napíšte 
si doň všetkých ľudí, ktorí Vás napadnú. Svoj zoznam denne doplňte o 3 nových 
ľudí. Tu nájdete krátky tip. 
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Veci, ktoré nepodmieňujú úspech v sieťovom marketingu. 

Vzdelanie - Tisíce ľudí, ktorí dosiahli úspech v sieťovom marketingu sú bez 
získaných titulov a podobne. Veľa vedúcich lídrov nemá ukončenú vysokú školu, 
ale dokážu si vybudovať veľkú organizáciu. 

Môj príbeh 

Keď som sa stretol prvý krát s MLM podnikaním nemal som žiadne predošlé 
skúsenosti a myslím, že ani predpoklady stať sa úspešný v MLM marketingu. 
Chcel som výraznú zmenu v živote a tak som začal hľadať. 

Mal som ale jednu dobrú vlastnosť, ktorú som si vtedy ani tak neuvedomoval, 
ale ukázalo sa, že to bolo pre mňa na začiatku kľúčové a to bola vytrvalosť... 
Robil som rôzne športy, kde som si túto pre mňa dôležitú vlastnosť postupne 
vypestoval... 

Jedného dňa som sa rozhodol, možno ako mnohí z vás, že si začnem hľadať 
nejaký vedľajší príjem, s ktorým by som si mohol vylepšiť moju zúfalú finančnú 
situáciu. V tej dobe musím priznať, že som presne nevedel čo chcem, ale vedel 
som úplne presne čo nechcem a to bolo, pracovať stále na niekoho iného. Túžil 
som pracovať sám na seba. 

Raz som v novinách našiel inzerát, v ktorom stálo: ,,Chceš si privyrobiť popri 
svojej práci? Zavolaj,, Okamžite som zavolal, zaregistroval sa a začal chodiť na 
všetky semináre, ktoré daná spoločnosť organizovala. 

Vtedy začala nastávať zmena. Aby som to skrátil poviem iba kľúčové body na 
mojej ceste v MLM marketingu, aby to bolo  poučné. 

Prvá a najdôležitejšia vec na začiatku bolo to, že som nevynechal žiadne 
školenie, potom to bola vytrvalosť, viete ako to chodí, niektoré dni sa darí viac, 
inokedy menej, preto Vám odporúčam hneď teraz na začiatku si napíšte dôvod a 
dajte si jasný cieľ, prečo ste sa rozhodli zapojiť a spolupracovať s Activstar? 
Tento svoj cieľ si napíšte na kartičku a každý deň si ho pripomínajte, je to pre 
Vás nesmierne dôležité a uvidíte aké zmeny sa začnú diať... 

A samozrejme navštívte najbližší seminár, stretnete sa s úspešnými poradcami a 
ak príde doba, keď sa nebude až tak dariť, prichádzajte vždy na semináre dobiť 
si baterky a načerpať pozitívnu inšpiráciu... 
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Nenechajte sa odradiť 

Nepochybne narazíte na ľudí, ktorí sa Vás budú snažiť odhovoriť a „radiť 
Vám“, možno to budú aj Vaši blízki, známi, ale pamätajte, úspech si budujete Vy 
sami a nepotrebujete nikoho súhlas na to, aby ste mohli začať. 

Jeden z faktorov je, že nie každý je pripravený na úspech, tak ako Vy. Nebuďte 
prekvapený z toho, keď sa Vám niektorí ľudia budú posmievať „aj mne sa to 
stalo“ , niektorí sa budú pýtať prečo Vy s riadnym „remeslom“  potrebujete 
prehovárať ľudí a podobne. Najlepšie je sa pousmiať, poďakovať za dobre 
mienené rady a odísť rýchlo preč. Oni nevedie, že nevedia. Uvedomme si, že nie 
každý kto sa zaregistruje bude aj naozaj pracovať, ale to je vporiadku. Môže si 
iba nakupovať. 

Potrebujete zvládnuť týchto pár krokov, ktoré sú nižšie 
rozpísané podrobne 

1) Začnite s menným zoznamom známych 
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2) Oslovenie 

3) Produktová ochutnávka 

4) Uzatvorenie a dosledovanie  

5) Pracovať každý deň 

6) Používať denne produkty 

7) Zabávajte sa pri tom  

Raďte sa s... 

Stáva sa, že sa niektorí noví poradcovia idú radiť so svojimi známymi 
o sieťovom marketingu, ale ak nie je Váš známy zapojený v nejakej spoločnosti 
a nie je v nej úspešný, ťažko  Vám poradí v tejto veci. Ak chcete byť dobrý 
kuchár, poraďte sa s dobrým kuchárom, ako sa ním stať. Ak chcete byť úspešný 
v sieťovom marketingu poraďte sa so svojim sponzorom, ako dosiahol úspech, 
jemu priamo záleží na Vašom úspech 

Veci, ktoré potrebujete k úspechu 

Túžba uspieť 

Ak naozaj túžite uspieť a radi pomáhate druhým máte na 90% vyhraté. Toto je 
obchod o pomoci, ľudia pomáhajú ľuďom, toto je podnikanie, ktoré bude 
stredobodom záujmu v nasledujúcich rokoch. 

Nadšenie 

Nadšenie je veľmi dôležité, ak ste zapálený pre prácu, dokážete zapáliť aj iných. 
Poznám ľudí, ktorí behom prvého mesiaca zaregistrujú bez informácií, 
skúseností a školení aj 30 ľudí. Dajte si ciele hneď od začiatku, aby ste mali 
jasno v tom, prečo to robíte. 

Akcia 

Nečakajte na to, keď budete vedieť všetko o produktoch a stále budete iba 
študovať a robiť si nové prospekty a grafické letáky. Toto nestačí. Mám pre Vás 
možno prekvapujúcu správu a to, že nikdy nebudete vedieť všetko. Musíš ísť do 
akcie. Tréning robý majstra. 90 dňový plán práce. 
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➢ Začni denne oslovovať 5 ľudí 

➢ Denne prezentuj 3 ľuďom 5 min biznis plán s ochutnávkou 
produktov (prezentáciu máš na shope, využi k tomu svojho aktívneho 
sponzora na začiatku) 

Musíte byť v akcii. Akcia - reakcia. Keď niečo urobím, niečo získam. Musíte 
začať! Ak máte strach z odmietnutia, zbavíte sa ho iba tým, že to budete robiť. 
Jim Rohn hovoril – „Robte veci nepríjemné dovtedy, až sa stanú príjemnými“. 
Inými slovami, ak sa bojíte telefonovať, telefonujte dovtedy, kým Vás to 
nezačne baviť a začnete to vyhľadávať. Nezabudnite toto je obchod o počte 
oslovených. Čím viac ľuďom poviete o tejto príležitosti, tým viac ľudí sa 
pripojí.  Hlavne začnite... 

Urobte to teraz 

Urobte svoju prvú objednávku 

Užívať produkty, buďte produktom svojich produktov. Dobrý poradca používa 
všetky produkty, ktoré sa Vás týkajú, aby ste mohli s istotou, nadšením budovať 
svoj stabilný podnik. 

- nenakupuje podobný produkt od konkurencie, dávate zarobiť im, nie 
sebe 

- Vaši poradcovia Vás budú kopírovať, čím viac produktov používate, 
tým vyššiu províziu dostanete 

- musíte mať dostatočnú zásobu produktov, aby Vám nikdy nedošli           
- hneď na začiatku mesiaca si urobte objednávku  za 50 bodov, aby ste 

získali províziu zo svojho tímu.  

Okrem vlastnej spotreby budete potrebovať zásoby na predaj svojim novým 
poradcom a vzorky pre osobnú ukážku a marketing. Doporučujem, kúpiť si 
program s kufríkom perfektný štart, aby si sa mohol/a zapojiť do motivačného 
programu Activstar. Nájdeš v ňom všetko potrebné na začiatok. Tiež doporučuj 
tento kufrík svojim poradcom, ktorý chcú spolupracovať. Je to pre neho 
výhodné a ušetrí až 61 € okamžite na začiatku. 

Platí zásada, čím viac produktov máte, tým rýchlejšie sa Vaše podnikanie 
rozbieha. To je istota, ktorá platí a vždy platiť bude. 

Viď banery nižšie. Zapoj sa od prvého dňa a profituj. 
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Naplánujte si svoj perfektný štart a získajte produkty za 100 ky € zdarma. 

Odporúčam sledovať stránku www.activstar.eu na ktorej máte možnosť 
sledovať ,,Aktuálne súťaže,, akcie, produkty a novinky. Ideálne je, aby ste 
začali okamžite prezentovať do 48 hodín od registrácie do spoločnosti. 
Absolvujte prvý seminár. 

Pracujte s propagačnými pomôckami a vecami na spodporu predaja. 

Podpíšte svoj záväzný formulár sám pre seba. 

Úspech nepríde zo dňa na deň, chce to prácu a vytrvalosť. Dajte si záväzok na 
jeden rok. Akceptujte skutočnosť, že je tam aj obdobie školení a učenia sa. Tak, 
ako aj v iných odvetviach aj v našej firme potrebujete školenie. Nezaberie Vám 
to roky a nepotrebujete ani tisíce €, ale potrebujete školenia. Samozrejme, ak sa 
budete učiť, tak budete zarábať. 

Musíte zaplatiť svoju cenu za úspech, nikdy nepovedzte, že nejdete na 
školenie. Záujem posiluje, nezáujem oslabuje. 

http://www.activstar.eu
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Prvých šesť mesiacov sa učíte a získavate skúsenosti. Pri poradcovi, ktorý 
pracuje 10 hodín týždenne je jednoročný záväzok reálny. 

Verím, že ak budete nasledovať náš duplikovateľný systém práce, budete 
výsledkami tak potešený, že zostanete u toho do konca života. Je úplne reálne 
byť do 90 dní Manager, ak budete nasledovať systém práce. 

Môj záväzok 

Ja......................................................... sa zaväzujem budovať úspešnú skupinu 
poradcov a zaistiť si peknú budúcnosť. 

BUDEM 

- sa venovať môjmu obchodu najmenej 10 hodín do týždňa 
- denne sa vzdelávať a venovať osobnému rozvoju 
- budovať si vzťahy s ľuďmi, ktorí ma obklopujú 
- vnímať svojich prvých 6 mesiacovako obdobie príprav a učenia sa 
- budovať svoje podnikanie najmenej 1 rok 
- uznávať svoju zodpovednosť za ľudí, ktorým som sponzorom 
- poctivo nasledovať systém, aby môj program bol duplikovateľný 
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- budem sa starať o svoj vzhľad a fyzickú kondíciu a zabávať sa 

Mojou prvou povinnosťou je byť sám úspešný a potom to isté zopakovať so 
svojimi ľuďmi.                              

Povedzte o svojom záväzku a cieli svojmu sponzorovi 

Podpísané................................................................................. 

Dňa.............................................................................................. 

Kroky k úspechu 

Stanovte si ciele 

Musíte vedieť čo chcete a očakávate od tejto práce a urobiť si na dosiahnutie 
cieľa plán. 

Chcete si zarobiť pár €, chcete na splátku auta, alebo túžite po lepšom bývaní? 

Dajte si časové ohraničenie na svoj cieľ,  napíšte si ich. 

*  

Moje ciele 

Môj cieľ na mesiac 

………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………. 

môj cieľ na prvých 6 mesiacov 

………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………. 
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Cieľe na dva roky 

………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………….
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………….
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………….
………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………….  

Duplikácia 2x2x2 

Znamená to, že ak mesačne privediete do firmy iba 2 poradcov,  budete s nimi 
pracovať spoločne a  pomáhať im, budú sa duplikovať- pracovať 
s propagačnými pomôckami - nastane nasledovné. Budovanie obchodnej siete. 
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Budovanie spotrebiteľskej siete 
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Začíname. Naplánujte si svoje 5 minútové biznis plány. 

Toto je obchod Vášho slova a Vašich stretnutí. Pre efektívne vybudovanie 
obchodu musíte mať plán práce. Každý deň si naplánujte nadchádzajúci deň do 

Vášho diára. Začíname pracovať prvých 90 dní. 

Napíšte si zoznam známych 

Prečo si napísať zoznam známych a začať práve s nimi? Pretože až 56% 
ľudí, keď si hľadá prácu, hľadá ju u známych. My nie sme na to, aby sme 
súdili, komu ponúknem príležitosť a ani na to, aby sme za nich 
rozhodovali. Napíšte všetkých. Vy nikdy neviete a ani nedokážete 
odhadnúť, čo sa v kom skrýva. My ponúkame príležitosť formou 
telefonického, alebo osobného oslovenia + následne pošleme ponuku  
jedným klikom na svojom shope. Klik na ,,PONUKA SPOLUPRÁCE,,
(viď baner nižšie). A na každom je, aby posúdil, či mu je táto možnosť 
blízka a chcel by ju využiť, alebo nie. Je to tak jednoduché. 
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Ak by ste našli zlatú baňu a potrebujete pomôcť s kopaním išli by ste za svojimi 
známymi, alebo cudzími ľuďmi? Prirodzene by ste šli za známymi...Spoločnosť 
Activstar môže byť zlatá baňa pre Vás a aj Vašich známych a blízkych. Toto nie 
je iba o predávaní zdravých nápojov, alebo iných produktov. Toto je šanca na 
lepší život. 

Zoznam známych je investícia na začiatok do Vášho podnikania. Nič Vás 
nestojí. Napíšte si prvých 100 mien. Svoj zoznam denne dopĺňajte o 3 ľudí. A 
učte svojich poradcov to isté. Ja mám v mobile 100 kontaktov a tých 100 
kontaktov má ďalších 100 kontaktov to je spolu 10 000 mien. 

Ako si ho vytvoriť? 

Koho poznám...? 

- moja rodina 
- priatelia 
- spolužiaci 
- kolegovia z práce 
- kolegovia z inej práce 
- hostia zo svatby 
- známi mojich známych 

Kto mi predal...? 

- môj dom 
- auto 
- iné auto 
- počítač 
- nábytok 
- iné 

Kto je môj...? 

- zubár 
- lekár 
- kaderník, holič 
- finančný poradca 
- iné 

Kto ...? 

- sused vedľa, oproti v dome 
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- učí moje deti v škole, škôlke 
- opravuje moje auto 
- hrá so mnou tenis 
- chodíme spolu na dovolenky 
- zariaďoval my dom 
- je úspešný v inej firme 
- má vlastnosti ako odhodlanie, vytrvalosť 
- športovci a zdravotníci 

Zoznam známych 

Meno                           kontakt                           krajina                         poznámka 

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

.................................................................................................................................

................................................................................................................................. 

Stiahnite si aplikáciu Activstar, má vzdelávací charakter a je zdarma.  

Nájdete v nej kvalitné informácie o produktoch, biznise, videá. Aplikáciu 
pravidelne aktualizujeme. Dosledujte, aby si ju stiahli aj vaši poradcovia 

Informácie – peniaze 
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Ak sa z aplikácie neodhlásiš, budú ti chodiť aj zaujímavé notifikácie s akciou. 

Vzdelávajte sa aj pomocou webinárov. Termíny nájdete na stránke. 

Oslovenie + plánovanie 

Bez pravidelného plánovania stratíte veľa času a peňazí.  Jeden deň Vám môže 
zavolať veľa ľudí, ale na druhý deň nebudete mať čo robiť. Kto si neplánuje, 
plánuje neúspech, alebo sa stane plánom niekoho iného. 

Každý deň venujte 35-60 minút kontaktovaniu.  
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Mám pre teba zaujímavý biznis, ktorý ti navždy zmení život. 

Plánujte koľko bude treba na to, aby ste mali dohodnuté denne3 - 5 minútové 
biznis plány s ochutnávkou produktov. 

Kúpte si diár a plánujte si deň za dňom. Ak si nebudete plánovať, plánujete si 
neúspech. A zoberte si ho na úvodné školenie. 

!  

AKCIA = REAKCIA 

Toto býva v ostatných spoločnostiach najťažšie, ale nie v Activstar. Ja som 
vytvoril systém, kde Vy sa budete už iba stretávať a rozprávať s ľuďmi, ktorí 
chcú ďalšie informácie. Vytvoril som jednoduché oslovenie. 



!20

Oslovenie na spoluprácu. Konkrétne oslovenie nechám na vás, ale dám tip ako 
oslovujem ja. Mám pre teba zaujímavý biznis, ktorý ti navždy zmení život. 
Môžem ti poslať na mail informácie? Zavolám ti o 2 hodiny. Ůlohou telefonátu 
je zaujať, poslať ponuku a pri následnom telefonáte si dohodnúť stretnutie (nie 
prezentovať do telefónu). Prezentáciu 5 minútový biznis plán si stiahnite ešte 
dnes na plochu. Nájdeš ho v ,,MATERIÁLY NA STIAHNUTIE,, 

Prečo oslovovať takýmto štýlom? 

Šetríte čas + energiu + strach z odmietnutia 

1. Hovoríte iba s ľuďmi ,,ktorí chcú počúvať“  

2. Budete mať vysokú úspešnosť registrácií a predajov. 

3. Zvýši efektivitu Vašej práce, násobíte svoju prácu 10, 20 násobne viac a 
tým aj svoju  províziu 

4. Ideálne pre ľudí, ktorí majú menej času, pretože poslaním cez stránku  
sa ľudia vyselektujú + pripojí sa k vám veľa ľudí. 
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5. Naviac sa sretávate s tými čo chcú.  

6. Duplikácia je v MLM základ úspechu – nasleduj funkčný systém  

Váš sponzor organizuje semináre. Vy sa musíte prispôsobiť, pretože sám 
neuspejete. Nepodceňte to a nerobte túto chybu. 

Nie ste na to sami. Budeme Vám pomáhať a podporovať Vás počas celej doby, 
čo budete s nami pracovať. Na začiatku budeme oslovovať spolu Vašich 
známych formou konferenčných hovorov. Konferenčný hovor, alebo prezentácia 
cez konferenčnú miestnosť ide na náš účet budeme sa počuť my, Vy a Váš 
potencionálny záujemca. Využite to. Zavolajte sponzorovi, že potrebujete pomôcť 
s konferenčným hovorom, určite Vám rád pomôže zaregistrovať prvých 10 
nových  poradcov do Vášho tímu. 

POZOR, ak sa rozhodnete oslovovať cez internet a príde Vám kontakt postup je 
podobný dohodnúť si osobné stretnutie, preto ak nie ste ochotný cestovať mimo 

svojho bydliska aj niekoľko kilometrov radšej sa na reklamu cez internet 
nezameriavajte. 

Zapojte sa do programu perfektný štart ešte dnes a získate: 

✓ Materiály a produkty za zvýhodnenú cenu, ktoré potrebujete na 
produktové ochutnávky za 100 €. Hodnota kufríka je 160 € ušetríte tak 
61 €. Získate jedinečný nástroj v svojom podnikaní. Je to investícia, 
ktorá sa vám niekoľkonásobne vráti. 

✓ Okamžite môžete začať robiť produktové ochutnávky a tým začať 
zarábať od prvého dňa. Je to tak jednoduché. Budete duplikovateľný. 

*  
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Lepšie je robiť 5 rokov na 100% a potom si užívať, ako robiť celý život na 
50% a prežívať. 

Uzatvorenie a dosledovanie. 

Nie každý sa zaregistruje hneď. Sú robené štatistiky, v ktorých sa hovorí, že 
najviac ľudí sa zaregistruje, ak to počuje na 3-5 raz. Preto je rozumné ak 
nebudete páliť mosty a nevzdáte to hneď po prvom raze. Väčšinou sa však 
k Vám pridajú hneď nakoľko je registrácia zdarma. 

Odporúčam založte si mass mailing a raz do mesiaca sa pripomenúť. Prípadne  
si na fcb vytvoriť skupinu a všetkých oslovených, ktorí sa nezaregistrovali si tam 
hneď pridávajte. Budú Vás sledovať. Následne tam dávajte zaujímavé články. 
Pravidelne ich kontaktujte. NIE neznamená navždy Nie. ZBERAJTE NIE. 

Dobrý tiger útočí 7 krát, nenechajte sa odradiť. 

Učte to, čo ste sa naučili. 
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Uistite sa, že sú vaši nováčikovia a celý váš MLM tím na správnej ceste. 
Dozrite na to, aby to čo ste naučili svoju 1 líniu, aby ste naučili aj 2 líniu aj 3 
líniu. Na začiatku je rozumné budovať si šírku /priamych poradcov/ , aby ste 
boli vždy o nejaké stupienky vpredu, ale potom je určite dôležité, budovať si 

hĺbku.  

Ak Vás ľudia duplikujú musí to byť vidieť aspoň do 5 úrovne vo  Vašom tíme. 
Ak to tak nie je, neduplikujú Vás a možno, ani Vy nepostupujete podľa týchto 

7 kľúčových bodov sponzora. Porozmýšľajte a prečítajte si brožúrku 
toľkokrát, koľko je treba. Kopírujte na 100% nie 99%. 

POZOR – túto brožúrku neposielajte každému, ľudia keď dostanú veci zadarmo, 
nevážia si to. Venoval som tu čas, moje skúsenosti a zaručené rady na úspech. 

Dávajte ju za zásluhy. Napríklad ak má poradca 1 registráciu, alebo Vám poslal 
100 mien, inak sa nerozdávajte. Ja sám ju budem dávať hlavne ,, mojim 

budúcim lídrom a hviezdam,, nie všetkým. 

 Vlastnosti lídra 

- užívajte všetky produkty 
- rozvíjajte skupinu odberateľov produktov 
- robte pravidelné 5 min biznis plány s ochutnávkou, semináre a 

kvalifikujte sa do leadership skupiny 
- zúčastnite sa všetkých akcií a školení 
- venujte denne čas svojmu osobnému rozvoju 
- buďte učenlivý 
- buďte zodpovedný 
- DODRŽIAVAJTE SYSTÉM 
- vychovávajte svoju organizáciu poradcov 
- starajte sa o svoj vzhľad a fyzickú kondíciu 

Ak zmeníte čo iba jednu vec, dáte signál do svojho tímu, že je dovolené 
meniť veci, ktoré fungujú a sú dané. Stane sa nasledovné. Prestane fungovať 

duplikácia, nastáva chaos vo Vašom tíme a zahatili ste si cestu na postup 
a vysoké provízie. 

Nedopustite to. Postupujte presne podľa bodov nižšie, krok za krokom a deň 
za dňom. Úspech je na 100% zaručený. Ak niekto vo vašom tíme poruší 
pravidlá duplikácie, nepracujte s ním. Nikdy nedosiahne vysoké provízie 
a strácate s nimi čas.  Majte to na mysli.  Pacujte výhradne s tými, ktorí 

nasledujú systém.  
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Predaj produktov 
Predaj produktov je veľmi jednoduchý a efektívny. Doporučujem prvé 

predaje urobiť so sponzorom. 

Dôležité je: 

- Produktovú ochutnávku veďte formou dialógu 

- Dávajte skúšať produkty  

- Čím viac produktov dáte vyskúšať tým viac si objedná 

- Biznis plán, rozkresliť a vyskúšať či rozumie 

- Zaregistrovať a dať prečítať brožúrku Nájdite si poradcu na seminári, 
s ktorým si budete denne volať 5 minút na to, aby ste sa vzájomne 
ťahali, posúvali a inšpirovali. Navštívte najbližší seminár, stretneme sa 
tam a osobne zoznámime. 
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Osvojte si vetu – žiadny problém. NO PROBLEMO  

Čo Vám bráni uspieť?  Je to strach z odmietnutia? Strach zo zlyhania?  

Čo sa môže najhoršie stať...? Jednoduchá rada znie. Neberte sa vážne. 

Čo získate…? 

Vlastnú firmu, to bude Vaša firma.  

Activstar berte ako svoj veľkoobchod, ktorý vám dodáva produkty, certifikuje 
ich, dáva vám systém ako pracovať, zabezpečuje logistiku a vzdelanie. Naviac 

máte zdarma e-shop – plne funkčný systém cez ktorý môžete obchodovať + 
aplikáciu a to úplne zdarma.  

Produkt – musíte mať rád a berte ho ako svoj vlastný produkt 

Už teraz si kupujete podobné produkty z iných firiem. Keď zmeníte nákupné 
návyky a budete si nakupovať to, čo doteraz z našej spoločnosti, ešte na tom aj 

zarobíte. 
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Report  

)  
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Nečakajte výsledky okamžite. Ani dobrý kuchár sa nestane za 1 mesiac. Dajte 
si dnes jasné rozhodnutie čo chcete získať z Activstar. A nasledujúcich 90 dní 

pracujte ako nikdy predtým. 

Denne viac oslovte, viac predajte, viac komunikujte so sponzorom, prihláste sa 
na posielanie reportu, navštívte viac seminárov, komunikujte viac so svojim 

tímom. 

Spravte viac, ako sa od Vás očakáva.  

Výrobky a ich trvalý potenciál. Predávame spotrebný tovar dennej potreby. 
Keď je človek s ním spokojný kúpi si ho znovu. Je to tak jednoduché. 

Biznis plán Activstar 

Chceš to rozbehnúť a nemáš na počiatočný nákup?
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